GOMBOS DE LABIALES: ® Husion

Gerrar mas ventas te laniales sionifica hacer mejores preguntas y orrecer
combinaciones que Ie Sirvan a tus clientas.

| ¢LO QUIERES PARA DIARIO 2 (PREFIERESQUEDURE ~ §  ¢TEGUSTAQUE SEVEA
0 PARA UNA OGASION MUGHO 0 QUE SE MATE, BRILLOSO0 0
ESPEGIAL? SIENTA HIDRATANTE? GREM0S0?

COMBO o/vcracicn ;COMO RECOMENDARLO?

:  SUGIERELE QUE PREPARE SUS LABIOS GON EL
LABIAL MATE - BALSAMO / LIP OIL BALSAMO O LIP OILY LUEGO AGREGUE EL LABIAL MATE

. LABIAL
INFINITY INK

“Te llevas el color intenso y también

RENOVA BALSAMO preparas tus labios para que se vean mas
HIDRATANTE suaves”
g 20068 20061 Lo vendes: $268

Tl paoas: $198.32

,CUANDO OFRECERLO?
T ganas: $69.68 ‘

PARA GLIENTAS QUE QUIEREN UN GOLOR INTENSO ¥
LABIOS HIDRATADOS

Ejercicio realizado con la Escala 3: 26% de Marcas amigas. La ganancia puede variar segun tu escala de ganancia actual.



LABIAL (MATE 0 GREMOS0) - LIP OIL

SOFTLIP Lo vendes: $418
20140 T pagas: $271.7

LPOIL Tu ganas: $146.3

1 &% HYALURONIC
ﬁ 20145

GOMBD /2 noche

LABIAL PARA DIA - LABIAL NOGHE

Lo vendes: 3618
Tu pagas: $457.92

Tl ganas: $160.68

L'OREAL PARIS
J HYALURON TINT i
T\ 20722 ;

MAYBELLINE LABIAL
SUPER STAY VINYL INK
20024

@ Musion_

¢COMO RECOMENDARLO?

RECOMIENDALO PARA QUE LOS LABIOS SE VEAN MAS
HIDRATADOS.

“Este labial te dara el color que buscas y
el lip oil te ayudard a mantener tus labios
con una apariencia mas hidratada y
brillante”

¢CUANDO OFRECERLO?

PARA GLIENTAS QUE QUIEREN BRILLO, FRESGURA 0
CAMBIAR EL AGABADO DURANTE EL DIA.

¢COMO RECOMENDARLO?

RECOMIENDA TONOS NUDE PARADIA'Y ROJ0S PARA
LANOCHE

“Este es tu tono de diario y este te levanta

el look para una salida”

¢CUANDO OFRECERLO?

PARA GLIENTAS QUE QUIEREN VERSE ARREGLADAS EN

DIFERENTES MOMENTOS

REALIZA PREGUNTAS GONCRETAS PARA GERRAR LA VENTA:
¢CUALTE APARTO? ;QUIERES AGREGAR UN LIP OIL PARA DARLE MAS BRILLO?

ESCUGHA , REGOMIENDAY GOMPLEMENTA.

Ejercicios realizado con la Escala 3: 26% de Marcas amigas. La ganancia puede variar segun tu escala de ganancia actual.
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