
1 2 3

LABIAL
INFINITY INK 
20059
$199

RENOVA BALSAMO
HIDRATANTE
20061
$69

“Te llevas el color intenso y también
preparas tus labios para que se vean más

suaves”

PARA CLIENTAS QUE QUIEREN UN COLOR INTENSO Y
LABIOS HIDRATADOS

Tú ganas: $69.68

Tú pagas: $198.32

Lo vendes: $268

COMBOS DE LABIALES:
TIPS PARA VENDER MÁS

Cerrar más ventas de labiales significa hacer mejores preguntas y ofrecer
combinaciones que le sirvan a tus clientas.

COMIENZA CON 3 PREGUNTAS

duraciónCOMBO

¿LO QUIERES PARA DIARIO
O PARA UNA OCASIÓN
ESPECIAL?

¿PREFIERES QUE DURE
MUCHO O QUE SE
SIENTA HIDRATANTE?

¿TE GUSTA QUE SE VEA
MATE, BRILLOSO O
CREMOSO?

IDENTIFICA EL COMBO QUE MEJOR SE ADAPTE A SUS NECESIDADES:

EL BÁLSAMO AYUDA A PREPARAR E HIDRATAR LOS LABIOS,
IDEAL PARA VENDER 2 PIEZAS DE MANERA NATURAL

+

LABIAL MATE + BÁLSAMO / LIP OIL

¿COMO RECOMENDARLO?

SUGIÉRELE QUE PREPARE SUS LABIOS CON EL
BÁLSAMO O LIP OIL Y LUEGO AGREGUE EL LABIAL MATE 

¿CUÁNDO OFRECERLO?

Ejercicio realizado con la Escala 3: 26% de Marcas amigas. La ganancia puede variar según tu escala de ganancia actual.



+

“Este es tu tono de diario y este te levanta
el look para una salida”

Tú ganas: $160.68

Tú pagas: $457.32

Lo vendes: $618

LIP OIL
HYALURONIC
20145
$199

+ “Este labial te dará el color que buscas y
el lip oil te ayudará a mantener tus labios

con una apariencia más hidratada y
brillante”

Tú ganas: $146.3

Tú pagas: $271.7

Lo vendes: $418
SOFT LIP 
20140
$219

MAYBELLINE LABIAL
SUPER STAY VINYL INK
20024
$309

L´OREAL PARÍS
HYALURON TINT
20722
$309

día y nocheCOMBO

PUEDES AGREGAR UN GLOSS PARA UN ACABADO MÁS
LUMINOSO Y VERSÁTIL

LABIAL PARA DÍA + LABIAL NOCHE

¿COMO RECOMENDARLO?

¿CUÁNDO OFRECERLO?

PARA CLIENTAS QUE QUIEREN VERSE ARREGLADAS EN
DIFERENTES MOMENTOS

Ejercicios realizado con la Escala 3: 26% de Marcas amigas. La ganancia puede variar según tu escala de ganancia actual.

glowCOMBO

EL LIP OIL, COMPLEMENTA CUALQUIER LABIAL CON UN
TOQUE DE BRILLO E HIDRATACIÓN PARA UNOS LABIOS

MÁS SUAVES.

LABIAL (MATE O CREMOSO) +  LIP OIL
¿COMO RECOMENDARLO?

RECOMIÉNDALO PARA QUE LOS LABIOS SE VEAN MÁS
HIDRATADOS.

¿CUÁNDO OFRECERLO?

PARA CLIENTAS QUE QUIEREN BRILLO, FRESCURA O
CAMBIAR EL ACABADO DURANTE EL DÍA.

RECOMIENDA TONOS NUDE PARA DÍA Y ROJOS PARA
LA NOCHE

RECUERDA:

ESCUCHA , RECOMIENDA Y COMPLEMENTA.

REALIZA PREGUNTAS  CONCRETAS PARA CERRAR LA VENTA: 
¿CUÁL TE APARTO? ¿QUIERES AGREGAR UN LIP OIL PARA DARLE MÁS BRILLO?


	COMBOS DE LABIALES:
	Cerrar más ventas de labiales significa hacer mejores preguntas y ofrecer combinaciones que le sirvan a tus clientas.
	COMIENZA CON 3 PREGUNTAS
	¿PREFIERES QUE DURE MUCHO O QUE SE SIENTA HIDRATANTE?
	¿TE GUSTA QUE SE VEA MATE, BRILLOSO O CREMOSO?
	¿LO QUIERES PARA DIARIO O PARA UNA OCASIÓN ESPECIAL?
	IDENTIFICA EL COMBO QUE MEJOR SE ADAPTE A SUS NECESIDADES:
	duración
	COMBO
	¿COMO RECOMENDARLO?

	LABIAL MATE + BÁLSAMO / LIP OIL
	SUGIÉRELE QUE PREPARE SUS LABIOS CON EL BÁLSAMO O LIP OIL Y LUEGO AGREGUE EL LABIAL MATE
	Tú ganas: $69.68

	¿CUÁNDO OFRECERLO?
	PARA CLIENTAS QUE QUIEREN UN COLOR INTENSO Y LABIOS HIDRATADOS

	EL BÁLSAMO AYUDA A PREPARAR E HIDRATAR LOS LABIOS, IDEAL PARA VENDER 2 PIEZAS DE MANERA NATURAL


	TIPS PARA VENDER MÁS
	glow
	COMBO
	LABIAL (MATE O CREMOSO) +  LIP OIL
	¿COMO RECOMENDARLO?
	Tú ganas: $146.3

	RECOMIÉNDALO PARA QUE LOS LABIOS SE VEAN MÁS HIDRATADOS.
	“Este labial te dará el color que buscas y el lip oil te ayudará a mantener tus labios con una apariencia más hidratada y brillante”

	¿CUÁNDO OFRECERLO?

	EL LIP OIL, COMPLEMENTA CUALQUIER LABIAL CON UN TOQUE DE BRILLO E HIDRATACIÓN PARA UNOS LABIOS MÁS SUAVES.
	PARA CLIENTAS QUE QUIEREN BRILLO, FRESCURA O CAMBIAR EL ACABADO DURANTE EL DÍA.

	COMBO

	día y noche
	¿COMO RECOMENDARLO?
	LABIAL PARA DÍA + LABIAL NOCHE
	RECOMIENDA TONOS NUDE PARA DÍA Y ROJOS PARA LA NOCHE
	Tú ganas: $160.68
	“Este es tu tono de diario y este te levanta el look para una salida”


	¿CUÁNDO OFRECERLO?
	PARA CLIENTAS QUE QUIEREN VERSE ARREGLADAS EN DIFERENTES MOMENTOS

	PUEDES AGREGAR UN GLOSS PARA UN ACABADO MÁS LUMINOSO Y VERSÁTIL
	RECUERDA:
	REALIZA PREGUNTAS  CONCRETAS PARA CERRAR LA VENTA:  ¿CUÁL TE APARTO? ¿QUIERES AGREGAR UN LIP OIL PARA DARLE MÁS BRILLO?
	ESCUCHA , RECOMIENDA Y COMPLEMENTA.


